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exportéry  



Exportní politika České Republiky 

Export vytváří 80% HDP 

Podpora rozvoje moderních oborů a moderních firem 

Otevírání trhů podle oborů 

Globální podpora lokálních firem 

Zaměření na obory – ne na země 

Aktivní vyhledávání exportních příležitostí 

Nabídka business inteligence 

Změna 

Nová proexportní síť  

Orientace na potřeby firem 

Vytvoření jednotné B2B sítě v zahraničí 

Snížení závislosti na teritoriu Německo/EU- dnes 80% exportu 

Nalezení vhodného modelu budoucí poptávky- foresight 

Nové produktové portfolio 
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Změna 

Odkud ZMĚNA Kam 

Prioritní země Struktura 
Optimalizovaná síť (požadavky klientů,  

trade intelligence, sektorové příležitosti) 

Reakce na změny Flexibilita 
Proaktivní rozvoj a pružný přesun 

kapacit 

Specializace na trhy Kompetence Specializace na obory 

Vstup na trh Služby Internacionalizace a rozvoj trhu 

Stávající síť Dostupnost 
Páteřní síť – větší geografický dosah + 

navýšení kapacit 
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Charakteristika projektu 

• Rozšíření sítě CzechTrade (B2B) v zahraničí 

 

• Navýšení disponibilních kapacit v zahraničí pro 
klienty 

 

• Udržitelnost sítě (dodatečné příjmy za služby, 
samofinancování) 

 

• Oborová specializace 

 

• Poskytování kvalitních a profesionálních služeb 
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Struktura a systém sítě 

Agentura 

páteřní síť 

RC 1 RC 3… RC 2 

            

Zahraniční kanceláře 

Dílčí strategie  

regionálních center 

Strategie agentury 

Strategická mapa  

Reporting  výkonnosti 

RC – regionální centrum (HUB) 
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Regionální centrum 

 

Klíčový prvek sítě 

 

Kapacita – kompetence – 
geografická působnost –  úroveň 
služeb 

 

Flexibilita (působnost + oborová 
specializace) 

 

Dílčí strategie RC –> ukazatele 
výkonnosti 

 
 

 
 

 

ZK1 

ZK2 

ZK3 

Regionální 

centrum 

CzechInvest 

MZV 

Technologická agentura 

HK 

Svazy 

Další partneři 

HUB 

Klienti 

/ Firmy 

Zakázky 

 

Projekty 
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Konstrukce sítě I 

• Základ – stávající síť ZK CzechTrade 

 

• Profil konkurenceschopnosti zemí – korelace (trade 
intelligence) 

 

• Benchmark s vybranými 15 TPO 

 

• Využití best practice 

 

• Potenciální vytíženost – poptávka klientů 

 

• Geografický dosah 

 

• Perspektiva oborů 
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Konstrukce sítě II – regionální centra 

CT Rusko 

a SNS 

 CT Skandinávie a 

Pobaltí 

 CT Jižní Evropa a 

Středomoří 

 CT Západní Evropa 

 CT SVE 

  

  

  

CT Severní 

Amerika 

CT 

Latinská 

Amerika 

CT Blízký 

východ 
CT 

 Indie 

CT ASIE 



Strategické zaměření regionálních center 
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Konstrukce sítě III 

• Navýšení kapacit sítě o 41 míst 
 (rok 2011: 20; rok 2012: 21) 
• Struktura kapacit 

 

 

 

 

 

• Odhad nákladů navýšené kapacity (rok 2011: 62 mil. Kč; 
rok 2012: 77 mil. Kč 

• ZZ CI jsou součástí zahraniční sítě MPO pro exportéry 

 
 

 

Business 
specialisté 

30% 

Oboroví 
specialisté 

70% 

Vyslaní; 
30; 55% 

Místní; 
25; 45% 



Centrum sdílených služeb 

Produkční tým 

Globálně sdílené služby a funkce 

Podpůrné procesy 

Klientské centrum Poradenský tým 

(projekty) 

Páteřní síť 

Globálně sdílené zdroje  

informace, kompetence, technologie 

Vlastník (MPO) 
  

  

Analytický tým 

Poskytování služeb podpory exportu a investic – hlavní procesy K
LI

EN
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Ing. Miroslav Mevald, MBA 
 

DĚKUJI  ZA  POZORNOST 


